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仁达方略管理咨询培训机构         您专业、理想的企管专家，真诚为您服务！

《建系统，签大单》

针对销售顾问，

利用35000个销售案例研究出的销售智慧，

全球500强企业中60%的企业用于培训销售精英的必修课程！

讲座时间： 2011年9月16-17日(周五、周六)    9:00-17:00（详见活动流程）
讲座地点： 青岛福德宫商务酒店（香港中路彰化路交界处）
主讲嘉宾： 王海军

[image: image1.wmf] 


销售经理、销售主管、大客户销售经理、销售顾问、资深的销售人员等
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
“建系统，签大单”课程，是基于对上千家成熟企业的实际销售体系调查研究，并进行了部分企业的实际拜访深度调研，并经过科学的分析总结而得出的研究结论。

“建系统，签大单”课程，是针对传统的粗放式营销体系而提出的,其目的是使企业营销团队、企业的营销人员更加稳定、更长期的保持销售的高增长、高利润，避免销售业绩不稳定、业绩总是徘徊不前、销售能力无法快速复制的多种囧境状态。

“建系统，签大单”课程，课程多年来先后被数以千计的机构采用过，这些机构遍及各行各业，全都验证这个课程的实效。曾在世界500强的60%企业内做过试验，举办超过二百次的试验班，有超过一千名的业务代表和业务经理曾经参与试验，进一步验证保证这个课程的相关性和实际效用。

课程核心：

探究优秀销售人员的“签单秘密”，解读卓越企业销售能力复制的核心要素！
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优秀的销售人员究竟是天生的还是后天培养的？优秀的销售人员究竟具备哪些“秘密武器”？优秀企业的销售体系究竟包含些什么“基因”？究竟什么才是真正的大单？究竟如何才能签大单？究竟什么是卓越的销售体系？卓越的销售体系具备哪些要素？卓越的销售体系是如何帮助企业实现销售业绩稳定、快速增长、基业长青的呢？
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一、签大单的基础

· 大单的五大特征？

· 系统化营销是签大单的趋势？

· 签大单销售顾问的特征？
· 优秀销售者的五重境界

经典案例

二、签大单的九字诀
· 客户内部采购流程是什么？

· 如何“找对人”?
· 如何“说对话”？

· 如何“做对事”？

经典案例

三、签大单的基石—天龙八部

· 客户内部采购流程深度分析

· 客户内部的职能分工

· 销售里程碑与标准管理

· 系统化销售的推进流程

第一部：项目立项 （10%） 

第二部：深度接触 （20%） 

第三部：方案设计 （25%）

第四部：技术交流 （30%）

第五部：方案确认 （50%） 
第六部：项目评估 （75%）

第七部：商务谈判 （90%）

第八部：签订合同 （100%）

    经典案例

四、签大单的系统保障—工具展示
· 销售手册
· 案例库
· 策略库

· PSM营销管控系统

实例展示
五、签大单中的团队合作

· 团队配合的价值

· 组织结网的意义
· 挖掘优势的方法
· 提升服务与持续签大单
· PSM营销管控系统

经典案例
【师资介绍】     实战营销讲师  王海军
荣誉称号： 
· 中国工业品实战营销专家                                
· IMSC标准销售研究中心理事
· PSM资深顾问           
· 中欧国际工商管理学院EMBA 
· 营销研究院资深荣誉顾问

实战经历：

天津立孚光缆集团               营销副总
Turbo（中国）有限公司          中国区运营总监
北京用友股份有限公司           资深高级顾问  

10年的营销实战经历
8年研究工业品营销的背景

6年营销培训与咨询经历
80多家企业咨询项目高级顾问

400多场的营销培训经验.

长期担任清华大学、北京大学、复旦大学、上海交大、南京大学、中山大学、四川大学等著名学府EMBA、EDP、总裁班特聘讲师。

教学风格：
· 高瞻远瞩的营销战略理论+经典工业品案例解析研讨+高超的营销策略技巧+模拟实验;

· 注重实务性、突出实战性、理顺思维并系统化、传授最新、最先进并且行之有效的营销战略及经验.

· 幽默风趣而且一针见血、内容实用有效、真正达到启发思维,学以致用的目的.
出版书籍：

营销系列丛书：《销售与流程管理》、《营销战略》、《项目性销售与管理》、《服务与价值提升》《顾问式销售技巧》

主要培训及咨询经验（100家以上）

天津南玻     山东得利斯       陕西石化    南京天溯         

北京石化     四川开能         福田汽车 　 雷克萨斯　

斯巴鲁　　   盖伦教育　　     上海沃克　　青岛汇承。。。

品牌课：
《建系统、签大单》

主打课：
《工业品销售策略的七步法》
《SPIN-顾问式销售技巧》
《项目性销售流程与管理》
《搞定高层，有效沟通》

参会事宜：
●  即日起接受报名；报名截止日期为：9月13日下午17:00
· 讲座时间：2011年9月16-17日（周五、周六）
· 上午：9:00——12:00；下午：13:00——17:00
· 讲座地点：青岛福德宫商务会所二楼会议室
· 酒店地址：青岛市市南香港中路与彰化路交界处 
· 课程费用：1680元（含培训、教材、午餐、茶歇）
精品课程， 名额有限，请尽快确认 报名！

· 电话：0532-89093765曹晓晴 传真：0532-89093758、E-mail:rendazixun@163.com
▓▓▓▓▓▓▓ 培 训 回 执 表 （此表复制有效）传真至：0532-89093758 ▓▓▓▓▓▓
报　名　回　执

	单位名称：

	地址：
	传真：

	参会人数：
	参会时间地点： 

	联系人：
	电话：
	手机：
	邮箱：

	学员
	职务
	性别
	手机
	Email

	
	
	
	
	

	
	
	
	
	

	
	
	
	
	

	付款方式：   □现金　  □转帐   □支票
	参会费用：共计：　　　　　元

	汇款账号：  
开户名称：青岛仁达方略管理咨询有限公司
公司帐号：802090200210212 

开 户 行：青岛银行宁夏路分理处


青岛仁达方略管理咨询有限公司             联系电话：0532-89093765  89093758

网址：www.Rendamanage.com                  E-mail:  rendazixun@163.com
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